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Ohjelmistossa on tietokoneen sielu

Vapaasti ohjelmoitavien koneiden historia
on parin sukupolven mittainen, mutta kehi-
tys on ollut rajun eksponentiaalista siten,
ettd noin kymmenen vuoden vaélein uusi
ohjelmoijapolvi on lahtenyt mukaan edellista
suuremmalla joukolla, uudella tekniikalla ja
puhtaalta poydalta. Asiat saattavat nayttaa
erilaisilta ja siksi usein unohdetaan tietyt
toistuvat lainalaisuudet, eivdtkda osaami-
nen ja ymmarrys kumuloidu optimaalisesti.
Uusimman teknologian Hype antaa liiaksi
tilaa samojen virheiden toistoon. N&inko
tulee tapahtumaan myos jatkossa.

Yrittaessani Teknillisessa Korkeakoulussa
vuonna 1965 ohjelmoida Algolilla sovelletun mate-
matiikan ratkaisuja tdérmasin lahjattomuuteeni
talla saralla. Tilanne ei parantunut vuonna 1969
IBM:ssa saadessani Assembler toita eteeni. Tuol-
loin opin kantap&dan kautta mm. ettd testaus on
vahintadn 70% koko tydsta. Noista lannistavista
kokemuksista johtuen ryhdyin myyntimieheksi,
mutta olen siinakin roolissa paassyt seuraamaan
sivusta ohjelmistojen kehittamista reikakorttiko-
neiden kytkennasta ja konekielesta naihin paiviin
asti. Testauksen haasteeseen perehdyin myéhem-
min monissa projektien valvontaryhmissa, joissa
ihmeteltiin, miksi ohjelmisto ei stabiloidu vaikka
6kk on testattu ja hanke on 3kk mydhassa.

Neljakymmenta vuotta sitten tietokoneet jaet-
tiin Teknis-tieteellisiin, kaupallis-hallinnollisiin ja
prosessitietokoneisiin, joiden ohjelmointi poikkesi
merkittavasti toisistaan. Vaikka tekniikat ovat
nyt toiset, vaativat erityyppiset soveltamiskoh-
teet tanaankin erilaisia lahestymistapoja. Tuolloin
olivat ihmiset halpoja ja koneet kalliita, joten lii-
ketoimintamalli oli selvapiirteinen: Koneen hinta
sisalsi ohjelmistot ja palvelut. Aineettomista hyo-
dykkeista ei tuolloinkaan ollut helppo rahastaa.
Jossain maarin sitéd pystyivat tekemaan palve-
lukeskukset, kuten Tietotehdas. Verisena IBM:n
kilpailijana Suomessa tuolloin oli Nokia Elekt-
roniikka, Fujitsun edeltdja.

Historian lehti kaantyi v.1971 kun IBM ‘Unbun-
dling’ paatoksellaan, jota USAn liittovaltio taisi
avittaa, erotti tietokoneet, ohjelmistot ja palvelut
eri lilkketoiminnoiksi. Ratkaisu osui ajankohtaan,

jolloin ns. ’‘pientietokoneet’ ilmestyivat markki-
noille ja koneiden maara vahitellen satakertais-
tui. Syntyi yrittajavetoinen ohjelmistoteollisuus,
meilld Suomessa esimerkiksi IBM System/3 alus-
talle kaupallisia sovelluksia tekevat Avonius Oy,
Tampereen Tiedonhallinta ja Tietolinkki. Yhdelle
yritykselle tehtya sovellusta modifioitiin seuraa-
ville asiakkaille ja lopuksi ‘paketti’ tuotteistettiin.
Ohjelmistoista ja niiden tekijoista oli tullut bran-
deja. USA suurine kotimarkkinoineen ja Ruotsi
kyvykkaine myyntimiehineen alkoivat hitaan
‘ERP’-ohjelmistojen maailmanvalloituksen, jossa
saksalainen SAP sittemmin kerasi toistaiseksi suu-
rimman potin.

Piiriteknologia on tietotekniikan veturi ja seu-
raava ekosysteemi syntyi PC:n myo6ta 1983. Apple
osui ajan valtimoon, IBM toi avoimet HW/SW
rajapinnat, mutta aliarvioi SW:n (eli ohjlemistot)
ja Bill Gates korjasi potin. Ohjelmistomarkkinat
rajahtivat ja varsinkin yleiskayttoiset sovelluk-
set maapalloistuivat. Samalla syntyivat miljoo-
nan segmentin markkinat pienille innovaatioille
kaikilla elamanaloilla. Prosessitietotekniikka on
tastd hyva esimerkki. Ehka suurin osa suomalai-
sista ohjelmoijista on tanaan tekemassa ja yllapi-
tamassa sulautettuja ohjelmistoja, joiden myynti
tapahtuu vield osana muuta laitemyyntia, kuten
kaikki tapahtui silloin ennen vanhaan. Tamakin
on muuttumassa, uusi alypuhelinmaailma tekee
omat ‘unbundling’it.

Perinteisten toimialojen ihmiset syyttavat meita
ICT-ihmisid fundamentalismista, enka voi kieltaa
etteikd melko vahvaa teknisiin alakulttuureihin
sitoutumista esiintyisi. Asiakkaillamme on ratio-
naalinen tarve saada yhteensopivia komponent-
teja, mutta esimerkiksi avoimuus on samalla
uskonto omassa piirissamme, jonka pioneereja
olivat UNIX ja sittemmin Linux. Naiden tulo osui
1990 lukuun ja taistelu jatkuu tanaankin kaikilla
verkon hierarkiatasoilla, alypuhelimet mukaan
lukien. HP:n nousu osui ennenkaikkia UNIX boo-
miin oikealla ajoituksella. Avoimuuden vastapuo-
lena ovat ’Proprietary’ ohjelmistot ja laitteistot,
jotka parhaimmillaan tarjoavat helppokayttdisyy-
den ja yhden vastuuosapuolen kuten IBM AS-400
seuraajineen seka Apple. Liian moni meista kokee
paivittdin olevansa systeemi-integraattori.

Kirjoittaja on Tietoteknii-
kan Liiton hallituksen PJ.
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Internet on konvergenssin keskio, eli tietotek-
niikan, tietoliikennetekniikan ja sahkdisen median
yhdelma, joka muuttaa maailmaa ja ohjelmistojen
kehittamista, jakelua ja kayttéa. Kun tulin alalle
haaveiltiin jutusta, jonka Google toteutti, eli tie-
tokoneesta joka vastaa kun kysytaan. Google oli
ja on vieldkin oikea-aikainen hyva ohjelmistoinno-
vaatio, jonka markkina-arvo tdnaan on uskoma-
ton.

Eldkepaivinani otan uuden Internet-palvelun
(huomaa palvelu) kdyttéon noin 1/kuukausi ja
huomaan samalla, etta jokaisen palvelun kayt-
téonotto on kynnys, jonka ylitdn, jos se tuo iloa
ja hyodtya. Monet palveluista on saatava paikasta
riippumatta, joten mobiili internet on paikallaan
jos nékdkyky sallii.

Nokian ansiosta suomalaisten ohjelmisto-osaa-
jien paras mahdollisuus on mobiilipalveluissa.
Mobiili tarkoittaa, ettd sovelluspalvelu on siella
missa sindkin, riippumatta paikasta tai paatelait-
teen tyypista (PC,TV,Kannykka.Lappari tai muu).
Hypevaihe on ohitettu jo v.2003. Palveluiden
lisddntymisnopeus on eksponentiaalinen ja Suo-
messa on seka osaamista, etta uskottavuutta.
Tarvitaan kansainvaliseen myyntiin kykenevan
joukon nopea kasvu ja toimivat eurooppalaiset ris-
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kirahoitusmarkkinat. Tiedan, ettd namakin kapei-
kot voidaan avata. Olen viime vuosina [oytanyt
kymmenia kyvykkaita kansainvalistyneitd nuoria
myyntihommiin ja rahaa on Eurooppa ja Suomikin
tyrkyllaan hyviin ohjelmisto-innovaatioihin. Ainoa
pelkoni juuri tdndén on se, etta lahjakkaat nuoret
eivat hakeudu tarvittavassa madrin ohjelmointi-
hommiin.

‘Content is King’ eivatka suomenkieliset koti-
markkinat pienennd haastetta, mutta katsokaa
mita peliteollisuudessa, pop-musiikin viennissa tai
YLE'n koulutustuotteilla on saatu aikaan.

Olemme kulkeneet yhden ympyran. Tietokoneet
ovat siirtymassa pilveen kuten mainframe-maail-
massa. Kayttdava yksilo voi tehda omat sovelluk-
sensa kuten timesharing-maailmassa ja palvelut
on jalleen ulkoistettu, kuten palvelukeskusmaa-
ilmassa. Piiriteknologia etenee junan vauhdilla
fysiikan lakeja uhmaten, joten eldmme vahitellen
tomutietokoneiden maailmassa. Siind on ohjel-
mointiosaajan mahdollisuus menestya kiinalaista
kollegaansa paremmin, jos ymmartda mika on se
palvelu, jota asiakas tarvitsee ja haluaa kayttaa.
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